Marchendising-Aufgaben
2. POS einrichten
Prasentationen/Shows
Degustationen/Tastings

Kundenpotential pro Gebiet
Ist-/Soll-Kunden

7. Verkaufsaktivitaten

Durchschnittliche Besuche bei 6. Einsatzplanung ADM Besuche pro Gebiet

Top-/A-/B-/C-/D-Kunden
Total der Kundenbesuche nach Kategorie

Saulendiagramm
Liniendiagramm

Eine Darstellung muss einfach
und zweckmassig sein

Pro Kundengruppe
Pro Produktgruppe
Pro Aussendienstmitarbeiter und sein Gebiet
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5. Umsatz-/Absatz-Grafik

4. Jahresplanung

1. Umsatz/Absatz/DB-Planung

2. Zeitplanung/Tourenplanung

3. Darstellung
Einsatz-/Streuplanung

Wird Uber min. 2 max. 5 Jahre geplant
Wichtig ist
"Soll/Ist-Vergleich"machen: -

Umsatz immer in Franken -

Absatz immer in Mengen - DB

immer in Prozent - Abweichung
immer in % angeben

Wochen/Tage/Stunden

Zeitplanung Es empfielt sich eine Wochenplanung

Kuchenprinzip
Tourenplanung Blattprinzip



